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Le Cabinet RENFORCE, société de recrutement, de formation
et de conseil, accompagne ses clients dans leur développement
en investissant sur leur potentiel humain.

Sachant que votre univers professionnel est unique, RENFORCE
propose des solutions construites spécialement pour votre
situation et vos enjeux.

Une activité,
les Ressources

Humaines

d'intervention : Recrutement Formention
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Des attentes spéecifiques exigent une approche et une offre
personnalisees; pour cela I'engagement d'un appui externe,
fait d'expérience et de savoir-faire capable de comprendre
voftre univers, est un atout.

Consultez notre actualité et

notre section interactive sur
www.renforce.com
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.Recrutement

RENFORCER I'entreprise par la sélection des
meilleurs et des plus adaptés a ses besoins.

NOTRE MISSION

Offrir une méthode d’évaluation et de sélection progressive
avec pour objectif de vous permettre de faire votre choix
parmi les meilleurs des candidats.

La Méthode :
Diagnostic des besoins
Définition des profils
Recherche des supports
Formalisation des annonces
Gestion des candidatures
Reporting formalisé hebdomadaire
Sélection des candidats
Conception dossiers finalistes
Présentation au Client

L’Evaluation des candidats :
Entretiens avec le Consultant
Tests de personnalité
Debriefing personnalisé
Entretiens avec I'Entfreprise

Selon les besoins de I'entreprise :
Entretien de qualification
Exposé de projet par candidat




.Formation

RENFORCER I'entreprise en développant les

compétences de ses collaborateurs :

des interventions sur mesure tenant compte a la
fois de vos ressources et de vos objectifs, pour une
réponse adaptée a la personnalité de votre structure.

NOTRE MISSION

Donner a chaque collaborateur les moyens de participer
au mieux de ses capacités a I'effort collectif.

Notre Gamme Formation :
Plan d’intégration
Management
Comportemental
Techniques d’achat
Méthode de vente
Neégociatfion grands comptes
Techniques d’animation
Techniques de recrutement

Nos outils :

Pédagogie active et participative
Applications et simulations spécifiques
Jeux d’animation

Business game

Stratégie Commerciale



.Conselil

Renforcer I'Entreprise en concevant ensemble
la stratégie adaptée a votre projet et en
définissant les moyens et les outils de sa mise
en ceuvre.

NOTRE MISSION

Vous accompagner dans vos projets et les appuyer en se
fondant sur une connaissance minutieuse de vos caractéristiques.

Notre Gamme Conseil
Stratégie commerciale
Définition de structure
Politique de rémunération
Audit de Force de Vente
Audit Magasins
Enquéte mystere
Coaching individuel
Assistance Informatisation
Force de Vente
Fusion de Société
Création de Société

Nos Atouts

Diagnostics a partir d'une analyse rigoureuse
Ecoute active, compréhension des situations
Proximité et disponibilité des consultants
Recommandations opérationnelles



NOS SECTEURS D’ACTIVITE

PRODUITS DE GRANDE CONSOMMATION : Bazar, Textile, Industrie
Agro-Alimentaire

SERVICES : Logistique, Informatique, Relocation Déménagement,
Restauration

DISTRIBUTION SELECTIVE : Parfumerie et Textile, Papeterie, Cadeaux
GRANDE DISTRIBUTION : GSA, GBS, GSS

AUTOMORBILE : Constructeurs et réseaux

INDUSTRIE : Matériel médical, mécanique

L’EXPERIENCE DE NOS CONSULTANTS

AGRALYS Aliments / ALBADECOR / ALLIED ARTHUR PIERRE
@CARREFOUR / ALLIUM / AUTOSCOUT24 / BAYER PHARMA
BEGHIN-SAY / BOUYGUES TELECOM / C.C.l. Paris / CHUPA CHUPS
CLINIQUE COSMETICS / CITROEN Concessions / DIAGNOSTICA STAGO
ESTEE LAUDER / ELECTROLUX / ELF / ESPRIT Europe / EUREST-COMPASS
EUROPATE / EUROTAX'GLASS'S / FELDOM / FIAT ALFA LANCIA Concessions
FNAC / FRANCE TELECOM / GALZ DE FRANCE - GAZINOX / GEODIS LOGISTICS
GILLETTE / G.F.P. / HUET International / JEAN HENAFF / JET-SERVICES
HAMELIN / INTERDISCOUNT / INTERSPORT / ITINERIS / E. LECLERC
MALLAT / MAPED / MEDIA PARK / MERCK / MONOPRIX / NICI AG
NICI France / PANAMETRICS / PINAULT MATERIAUX
RLD REGIE LINGE DEVELOPPEMENT / RENAULT DCF / RENAULT RFA
RENAULT VO / RENAULT Concessions / RENAULT France Services Rapides
RENAULT Minute / RENAULT CAREVIA / RHONE-MERIEUX / SARA LEE - DIM
SAVEURS DE FRANCE BROSSARD / SIRVA Relocation / SOUFFLET
SUZUKI MOTOS / SWAN STABILO / TAILLEUR Industries / VOLVO CARS
WATERMAN / ZENECA
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